 Pazarlama Yönetimi YL Proje ödevi içerik
 Bu ödevi hazırlarken bir bölümünde yapay zekâ kullanmanızı beklemekteyim. Belirttiğim kaynaklardan yararlanarak AI ile yarattığınız bölümü kendi görüş ve düşüncelerinizle geliştirmenizi ve ders için öğrenilen konular (Pazarlama yönetimi) çerçevesinde hazırlamanız önemlidir.
 Bu ödevi hazırlarken ilgili konu bölümleri (1.1) aşağıda olup bunlardan seçeceğiniz  herhangi biri için (sektörünü de  belirterek: otomotiv, tekstil, enerji, restaurant, oyunlaştırma, eğitim, seyahat, endüstri vb.) projeyi hazırlayınız.
A.*  Google news ve Google scholar uygulamalarından iki çalışma(makale-haber) kullanarak hazırlayınız.  Gerekli yerde atıfta bulununuz.
(www.news.google.com        www.scholar.google.com)
B.*   Chat GPt, Google Gemini, veya Microsoft Copilot ( hepsi ücretsiz ancak kayıt isteyebilir)  AI’in seçtiğiniz sektör ve konuya olan etkisini araştıran   en fazla 750 kelimelik bir  Word dokuman oluşturup, hangi  yapay zeka linki  ile yazıldığını altına belirtin. 
C.*   Yapay zeka ile oluşturduğunuz 750 kelimelik (en fazla)  bölüm içinde kendi cümlelerinizle geliştirdiğiniz   500-1000 kelimelik bölümü ders içi konulardan  öğrendiklerinizden oluşmasına  özen gösteriniz. 
 Ödevin toplam kelime sayısı 2500’ü geçmemesine özen gösteriniz.
 Ödev Hazırlayan kişi sayısı 1-2 
Ödev teslim tarihi 30 Aralık 2024
Teslim e-mail: edayasa@cag.edu.tr



1.1. Pazarlama yönetimi proje konusu olarak seçilebilecek alt başlık örnekleri:
 1.* *Pazarlama Stratejisi Geliştirme**
   - Belirli bir ürün veya hizmet için pazarlama stratejisi oluşturun.
   - Hedef kitle analizi, konumlandırma ve rekabet analizi yapın.
2. **Dijital Pazarlama Kampanyası Tasarımı**
   - Bir dijital pazarlama kampanyası tasarlayın.
   - Sosyal medya, SEO, içerik pazarlaması ve e-posta pazarlaması stratejileri geliştirin.
3. **Pazar Araştırması Raporu**
   - Belirli bir pazar için anket veya odak grup çalışması yapın.
   - Araştırma bulgularınızı analiz edin ve sonuçlarınızı raporlayın.
4. **Marka Yönetimi Projesi**
   - Mevcut bir markanın durum analizi ve önerilen geliştirmeler.
   - Marka bilinirliği ve marka değerini artırma stratejileri.
5. **Müşteri Deneyimi Analizi**
   - Bir işletmenin müşteri deneyimini analiz edin.
   - Müşteri geri bildirimleri üzerinden iyileştirme önerileri geliştirin.
6. **Sürdürülebilir Pazarlama Stratejileri**
   - Sürdürülebilir pazarlama uygulamaları üzerine bir proje.
   - Şirketlerin sürdürülebilirlik hedeflerine ulaşmalarına yardımcı olacak stratejiler geliştirin.
7. **Pazarlama Metrikleri ve Performans Ölçümü**
   - Pazarlama kampanyalarının başarısını ölçmek için kullanılacak metrikler.
   - Önerilen bir pazarlama kampanyasının performansını analiz edin.
8. **Hedef Pazar Segmentasyonu**
   - Hedef pazarları belirleyin ve segmentasyon analizi yapın.
   - Her segment için pazarlama stratejileri geliştirin.
9. **Rekabet Analizi ve Pozisyonlama**
   - Belirli bir sektördeki rekabet analizi.
   - Rakiplerin güçlü ve zayıf yönlerini belirleyin ve pozisyonlama stratejileri geliştirin.
10. **Pazarlama Planı**
    - Kapsamlı bir pazarlama planı oluşturun.
    - Amaçlar, stratejiler, takvim ve bütçe içeren bir plan sunun.

